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Ценовой разброс
Еще одно явление на пе-

тербургском рынке автокаско, 
которое страховщики вынуж-
дены признать без радости 
для себя, — это патологически 
широкий разброс тарифов. До 
сих пор тарифы по каско на 
одну и ту же модель автомоби-
ля могут отличаться в разных 
компаниях в 1,5–2 раза.

Алексей Образцов при-
водит пример: один и тот же 
Mitsubishi Lancer (два молодых 
водителя с небольшим стажем) 
может быть застрахован и за 
7,44, и за 15,22 процентов.

«Различия здесь прежде 
всего в условиях страхова-
ния, — объясняет предста-
витель «Ренессанс страхова-
ния». — Например, сколько 
раз и в каком размере можно 
получить возмещение без 
предоставления документов 
из ГИБДД. Клиенту следует 
внимательно изучать условия 
страхования».

Да и других причин хвата-
ет: кто-то демпингует, кто-то — 
нет; у кого-то есть возмож-
ность держать относительно 
невысокие тарифы за счет 

сбалансированного страхо-
вого портфеля, у кого-то ее 
нет; а кто-то просто прово-
дит специальную акцию, и 
тариф «рекламный». Некото-

рые страховщики специаль-
но устанавливают высокие 
(запретительные) тарифы на 
отдельные виды транспорт-
ных средств (например, на 
старые). Те, кто этого не дела-
ет, предлагают на те же мар-
ки и модели транспортных 
средств куда более низкие, 
рыночные, расценки. Кроме 
того, на рынке есть страховые 
компании, которые вообще не 
заинтересованы в развитии 
каско и держат запретитель-
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